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Projekt Catching The Future

Projekt Zdobywanie przysztosci. Wymiana biznesowa i rozwojowa w regionie Potudniowego Baityku
ma wymiar miedzynarodowy.

CATCHING

I'HE FUTUKE

Businass ard development exchonge in the Sauth Baltic regian

Prestizowy projekt wspierajacy rozwoéj wspoétpracy miedzynarodowej

Uniwersytet Gdanski, ktérego dziatania wpisujg sie we wspdtczesng tendencje rozwijania kontaktéw
miedzynarodowych, wspierania przedsiebiorczosci oraz promowania innowacji, zostat partnerem w prestizowym
przedsiewzieciu stymulujgcym rozwéj gospodarki w regionie.

Projekt Catching the Future. Business and Development Exchange in the South Baltic Region
(Zdobywanie przysztosci. Wymiana biznesowa i rozwojowa w regionie Potudniowego Battyku) ma
wymiar miedzynarodowy. Powstat dzieki polsko-szwedzkiej wspétpracy regionalnej, obejmujgcej obszary
potudniowej Szwecji oraz pétnocnej Polski.

W przedsiewzieciu uczestniczy 10 partneréw:

I 4 gminy ze Szwecji (Astorp, Esldv, Simrishamn, Ystad),
I'5 gmin z Polski ( Koszalin, Lebork, Stupsk, Watcz, Zukowo),
I Uniwersytet Gdanski.

Jednostka reprezentujaca Uniwersytet Gdanski w gronie partneréw projektu jest Instytut Handlu
Zagranicznego.

Projekt jest w znacznej czesci finansowany ze $rodkéw Programu Potudniowy Battyk (South Baltic Programme) w
ramach polityki spdjnosci UE (Cel 3: Europejska Wspétpraca Terytorialna). Catkowity budzet projektu Catching
the Future wynosi 1 258 500 euro. Czas realizacji projektu obejmuje okres od lipca 2009 do czerwca 2012.

Gtéwnym celem projektu Catching the Future jest stymulowanie przedsiebiorczosci wsréd matych i srednich
firm (zatrudniajgcych 10-200 oséb) z potudniowego regionu Szwecji oraz pétnocnego regionu Polski, ozywienie
wymiany gospodarczej w obu krajach i zaangazowanie przedsiebiorcéw w rozwijanie aktywnej wspdtpracy
polsko-szwedzkiej, wspierajgcej wzrost konkurencyjnosci lokalnej gospodarki oraz poprawe kondycji firm.

Wzmacnianie potencjatu matych i Srednich przedsiebiorstw na obszarze gmin uczestniczacych w projekcie ma
odbywacd sie przede wszystkim poprzez nawigzywanie kontaktdw gospodarczych, udziat w szkoleniach i
warsztatach, wymiane doswiadczen zwigzanych z prowadzeniem biznesu, a takze stworzenie platformy
dtugoterminowego rozwoju i zwiekszenia konkurencyjnosci.

Do podstawowych korzysci dla polskich przedsiebiorcéw nalezy uzyskanie bezptatnego
instytucjonalnego wsparcia w zakresie rozpoznania mozliwosci dziatania na rynku szwedzkim i zdobycia
wiedzy na temat jego specyficznych uwarunkowan oraz w zakresie intensyfikacji kontaktéw handlowych. Oba
regiony majg bowiem ogromny, lecz nie wykorzystywany dostatecznie potencjat do rozwoju kooperacji
gospodarcze;j.

Uczestnictwo w projekcie ma utatwié przedsiebiorcom znalezienie odpowiednich partneréw oraz uzyskanie
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dostepu do zasobéw i kanatéw dystrybucji po drugiej stronie Morza Battyckiego, co wzmocni ich pozycje
konkurencyjna.

Zdobycie wiedzy o rozwijaniu transgranicznej przedsiebiorczosci jest istotne takze dla witadz gmin
objetych projektem. Projekt koncentruje sie zwtaszcza na rozwigzaniach w zakresie planowania
przestrzennego odnoszacego sie do biznesu, polityce promocji zorientowanej na inwestycje i przedsiebiorczos¢,
profilowaniu ksztatcenia zawodowego oraz srodkach wspierania innowacyjnosci MSP.

Narzedziami wsparcia skierowanymi do beneficjentéw sg m.in.:

| 2 jednotygodniowe wizyty w celu prezentacji mozliwosci rozwijania biznesu (jedna w Polsce dla
szwedzkich partneréw i jedna w Szwecji dla polskich partneréw),
| 4 miedzynarodowe warsztaty (2 w Polsce i 2 w Szwecji) w celu wymiany know-how dotyczgcego
miedzynarodowego i trans-battyckiego handlu oraz upowszechnienia informacji o wynikach projektu;
podczas warsztatéw odbywac sie beda otwarte spotkania dla poszczegélnych branz, umozliwiajgce
nawigzywanie nowych kontaktéw, zgodnie z sugestiami przedsiebiorcéw, ktérzy juz prowadzg dziatalnos¢
handlowa w rejonie Battyku Potudniowego; przedstawiciele gmin przedstawig swoje dziatania wspierajgce
rozwdj lokalnego biznesu,
platforma internetowa jako cenne narzedzie praktyczne w codziennym funkcjonowaniu przedsiebiorstw
objetych projektem; dla uczestnikéw projektu dostep do aktywnej i uaktualnianej platformy internetowe;j
bedzie mozliwy jeszcze przez 5 lat po zakohczeniu projektu, za jednorazowg optata 500 euro; platforma
bedzie zawierac takie elementy, jak:

1) Dokumentacja stworzona w ramach projektu.

2) Szczeg6towa baza danych o mozliwosciach biznesowych i procedurach wspierajgcych dziatania po drugiej
stronie Morza Battyckiego.

3) Lista kontaktowa partneréw poszukujgcych polskich i szwedzkich MSP.

4) Materiaty edukacyjne z zakonczonych seminariéw i warsztatéw miedzynarodowych.

5) Lista kontaktowa specjalnych wspdtpracownikdw.

6) Zasoby wiedzy wynikajgcej ze zrealizowanych zajec.

7) Problemy dotyczace handlu trans-battyckiego i ich sposoby ich rozwigzania.

~— — — ~—

10 seminariéw tematycznych na poziomie krajowym i miedzynarodowym; wysoko wykwalifikowani
wyktadowcy oraz pracownicy posiadajacy odpowiednie kompetencje w zakresie handlu miedzynarodowego
przeprowadzg zajecia z nastepujacych tematdw:

1) Zarzadzanie jakosScig w warunkach réznic kulturowych.

2) Strategie zdobywania nowych rynkdw.

3) Cta i podatki w handlu miedzynarodowym.

4) Przedsiebiorczos¢ kobiet.

5) Zarzadzanie pracg zespotowa.

6) Motywacje i aspekty kulturowe w Polsce i w Szwecji.

7) Umowy dystrybucyjne i o podwykonawstwo.

8) Realizacja zlecen, rozwigzywanie sporéw i unikanie konfliktéw.
9) Zasoby wspomagajgce dostepne w obu krajach.

10) Nowe i innowacyjne myslenie.

Wyczerpujacych informacji udziela prof. UG dr hab. Hanna Treder (kontakt: ekoht@ug.edu.pl), petnigca funkcje
koordynatora dziatah po stronie polskiej (Steering Advisor).

Zapraszamy serdecznie do wspoétpracy!
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